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CHECKLIST Q

ESTA A SUA CASA
PRONTA PAR VENDER
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Vender ou arrendar uma casa pode ser
um desafio, mas com a preparacao
certa, o processo torna-se mais rapido
e eficiente. Este checklist profissional
foi criado para ajudar proprietarios a
garantir que as suas propriedades
estao em condicoes ideais para atrair
compradores ou inquilinos.

Confira as 52 etapas essenciais para o
sucesso!



Avaliacao Geral da Propriedade

O‘I Realizou uma avaliagcdo de mercado?
Compare o preco do imdvel com propriedades
similares na sua area.

02 Verificou a documentacao do imovel?
Certifigue-se de que a escritura, registo e
outros documentos estao atualizados.

03 Obteve um certificado energético?
Necessario por lei para venda ou
arrendamento.

Apresentacao Exterior

04 O jardim ou area exterior esta bem

cuidado?
Aparar relva, arbustos e plantas.

0 5 Existem reparos pendentes no

exterior?
Verifique portas, janelas, paredes e telhados.

0 6 A fachada esta limpa?

Considere lavar ou pintar paredes se
necessario.

07 As areas comuns (em condominios)

estao apresentaveis?
Informe-se sobre manutencoes pendentes.



Limpeza e Organizacgao
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A casa estd completamente limpa?
Inclua zonas menos evidentes, como rodapés
e sancas.

Os vidros estao limpos e sem manchas?

As areas de arrumacao estao

organizadas?
Armarios desordenados podem causar ma
impressao.

A casa esta livre de odores

desagradaveis?
Utilize difusores de aroma ou flores frescas.

Reparos e Melhorias
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Existem torneiras ou chuveiros com
fugas?

As luzes estao todas funcionais?

As paredes precisam de retoques ou
pintura?
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As tomadas elétricas e interruptores
estao em boas condi¢6es?

Portas e janelas abrem e fecham sem
dificuldade?

Decoracao e Estilo
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Os espacos estao bem iluminados?
Considere adicionar luzes mais fortes ou
cortinas claras.

Os ambientes tém um estilo neutro?
Remova decoracoes excessivamente
pessoais.

Adicionou elementos de acolhimento?
Almofadas, tapetes e flores podem criar um
ambiente mais convidativo.

Os méveis estao dispostos para
maximizar o espago?



Cozinha e Casa de Banho
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A cozinha esta completamente limpa e
funcional?

Os armarios e gavetas estao
organizados?

Os eletrodomeésticos estao em boas
condicoes?

As casas de banho estao impecaveis?
Sem calcario, manchas ou odores.

Substituiu toalhas ou cortinas de duche
desgastadas?

Fotografia e Marketing

2
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Consultou um agente imobiliario para

criar fotografias profissionais?
Imagens bem tiradas podem fazer toda a
diferenca e economizar tempo.

A sua descricao doimovel é clarae
atrativa?

Um agente especializado pode ajudar a
destacar os pontos fortes do imovel.



2 0 imovel esta anunciado nas
plataformas certas?
Deixe o trabalho de divulgacao com quem tem
experiéncia e alcance.

2 Sabe como atrair o publico-alvo certo?
Um consultor imobilidrio pode poupar-lhe
tempo e garantir melhores resultados.

Visitas ao Imovel

3 0 Esta a delegar as visitas ao imovel aum
agente?
Um profissional sabe como realcar as
qualidades do imovel durante as visitas.

3" 0 imével esta preparado antes de cada
visita?
Agentes asseguram que tudo esta pronto e em
ordem.

32 Esta arecolher feedback dos visitantes
de forma sistematica?
Um agente experiente cuida disso para que
saiba o que ajustar.



Aspetos Legais e Contratuais

33 Entende as suas responsabilidades

como senhorio?
Contratos de arrendamento, caucgao, etc.

34 Preparou todos os documentos
necessarios para avenda?

35 Esta pronto para negociar o prego com
seriedade?

Acompanhamento Pés-Visita

3 Esta a contar com um agente para
acompanhar potenciais compradores
ou inquilinos?
0 acompanhamento profissional pode fazer a
diferenca para fechar negocios.

37 Recebe relatorios regulares sobre o

progresso?
Agentes mantém-no informado e cuidam de
todos os detalhes.



Checklist Rapido: Toques Finais

3 A casa esta bem ventilada antes das
visitas?

39 Removido objetos pessoais como
fotografias ou documentos?

40 Criou um ambiente acolhedor e neutro?

41 Garantiu que nao haruidos excessivos
na vizinhanga?

Etapas Avancadas para Venda ou
Arrendamento

42 Consultou um agente para lidar com
questdes legais e contratuais?

43 Delegou a avaliacdao de compradores ou
inquilinos a profissionais?

44 Preparou um plano de manutencao ou
acompanhamento com apoio
especializado?



Checklist Final
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Preco definido com base em dados
realistas e competitivos?

Confia na sua equipa de marketing
imobilidrio para garantir visibilidade?

Casa preparada para visitas a qualquer
momento?

Documentos organizados e acessiveis?

Tem resposta clara para perguntas
frequentes?

Considerou ofertas adicionais para

valorizar o negécio?
Por exemplo, mobilia incluida no
arrendamento.

Pediu opiniao de amigos ou consultores
sobre o estado do imével?

Esta pronto para fechar o negécio?



Com este checklist em maos, esta
mais preparado para vender ou
arrendar a sua casa com confianca e
profissionalismo. Ao contar com o
apoio de agentes imobiliarios, poupa
tempo e trabalho enquanto aumenta
as chances de sucesso. Boa sorte!




PRECISA DE
AJUDA DE UM
PROFISSIONAL?

Sabemos que preparar uma casa para vender ou
arrendar pode ser um processo demorado e, por
vezes, stressante. A boa noticia € que nao precisa
de fazer tudo sozinho!

Deixe-nos cuidar de tudo para que possa relaxar e
aproveitar os resultados.

Entre em contacto connosco hoje mesmo!
Estamos aqui para transformar a venda ou
arrendamento do seu imovel numa experiéncia
tranquila e bem-sucedida.

A sua casa merece o melhor.
E nés estamos prontos para ajudar!
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